
“大家看，这是我们腾冲的饵丝礼
盒。”“我们家的绿植好养活，好打理。”
在腾冲市腾越街道朝阳电商物流园直
播基地，销售人员及邀请来的直播达人
正对着手机直播间的观众热情推介。在
他们的直播间背后，是物流园打造的

“前店后仓”模式——仓库对面的绿植
养护基地、不远处的朝阳饵丝厂、豆腐
馆、宣纸馆……主播们卖出的产品直接

从智能仓发货，直播带来的流量，让附
近企业发货的成本大大降低。

而龙陵县立足本地石斛、咖啡等
特色产业优势，成立商务服务中心，
引进非凡农业科技有限公司入驻服
务中心，带动品斛堂、咳哩佬等商家
入驻线上平台，实现服务中心实体化
运行。成立电商行业党委和电商办，
统筹组织、工信、市场监管等 16家部

门资源，破解物流成本高、产品分散
等痛点。

龙陵县以政策扶持、产品调度、利
益联结、示范创建为抓手，推动电商与
农业深度融合。出台联农带农奖补办
法，县级每年安排资金 60万元激励经
营主体带动农户增收。建立农特产品
调度机制，县级调度中心精准匹配 13
大类 147个品种定期向电商经营主体

（个体户）推送直播带货“优品”，推动
石斛、土鸡、红茶等“龙陵优品”畅销网
络。创新“党组织+合作社+电商+农户”
模式，带动村集体增收 70余万元。培育
市级示范点 5个、县级直播基地 27个，
打造“庭院直播点”48个。探索“节庆活
动+电商直播+农特产品”发展模式，目
前已举办电商直播大赛 3场，线上成交
额72.9万元。

线上直播拓宽产品销路

注重电商人才培养

昌宁县将电商发展纳入县域经
济战略布局，构建县级专班统筹、行
业党支部指导、乡村党组织落实的
三级联动机制，组建综合协调、人才
培训、直播销售、物流运输四大工作
专班协同推进，出台《昌宁县关于充
分发挥基层党组织作用推动乡村电
商高质量发展的六条措施》，明确六
大方向 17 项具体任务，为电商与产
业融合发展提供制度保障，助力优
质农特产品搭上“云端快车”。

坚持“外引内培”双轮驱动策

略，昌宁县“一把手”带头招商，县
乡领导带队赴上海、杭州等地开展
招商，成功引进月影电商、盒马鲜
生、大润发超市等 8 家行业龙头企
业。同时立足本地，在 111 个党组织
领办的专业合作社中，有 21 户嫁接
电商功能，19 个乡村党组织积极探
索电商发展新模式，构建起“电商
企业+合作社+农户”的高效供销网
络，让优质农特产品走出深山、走
向全国。

人才培养方面，昌宁县深化产教融

合，依托“云上昌宁”供应链公司开展专
业电商技能培训。通过校企合作，在昌
宁县职业学校建立电子商务校企产业
中心，开设短视频营销、直播运营等实
用课程，已培养169名专业电商人才。40
余名村组干部主动转型成为新农人，通
过直播带货带动群众增收和村集体经
济发展。

龙陵县树立“抓电商必须抓人
才”的工作理念，将电商人才培育作
为发展“先手棋”，单列 100万元专项
资金保障人才工作，构建“引育管”

全链条培养体系。依托“干部规划家
乡”行动等载体，打好“乡情牌”。截
至目前，回引电商人才 300 余人，吸
引外地人才 100 余人，培育出 9 户百
万级、1 户千万级销售大户。创新推
行 7 天理论、14 天实操电商人才的

“7+14”孵化模式，依托职业中学、村
播学院等平台培训学员 600余人次，
实现“结业即开播”。建立“一月一回
访”机制，全覆盖跟踪 116 个直播团
队，解决发展难题，确保人才留得
住、干得好。

智慧物流高效便捷

上午 9时，腾冲市腾越街道朝阳电
商物流园的分拣中心已是一片繁忙景
象。操作员轻触电子屏，传送带上的包
裹便自动分流：饵丝礼盒发往上海、草
果包裹去往广州，而印着“丝嘉丽”商标
的假发产品正装箱准备出口欧美。

这个占地仅13.1亩的园区，如今日
均处理订单超 8万单，正成为当地智慧
物流的“神经中枢”。

2020年，在腾越街道党工委牵头
下，朝阳村联合街道13个村（社区）发展
壮大村集体经济，借助沪滇协作资金项
目，建设腾冲市电子商务仓储集散分拨
中心。

在项目建成初期，朝阳村提出仓储
物流对外招商问题需求清单，其余党建
共同体内村（社区）主动认领清单，提供
宣传服务，向辖区内电商物流企业积极
宣传朝阳电商物流园情况，助力企业招
商入驻。

“我们带着这些需求多方考察，力
求解决遇到的问题。”朝阳村委会主任
陈小平翻开工作日志介绍，“2021年成
功引入的腾冲滇阳商贸公司，如今已串
联起周边2000多户农户的产销链；浙江
发制品企业丝嘉丽看到招商信息后迁
入园区，现在，他们的假发通过智能仓
配，出厂效率提升30%。”

在分拣中心控制台，负责人杨柿蕊
向记者演示了智能化分拣系统。包裹经
过扫描仪瞬间，系统自动识别尺寸、重
量及配送区域，像“智慧大脑”般指挥它
们分流到对应格口。

“这套设备能让分拣效率提升
30%。”杨柿蕊一边介绍一边调出数据
大屏：集成美团优选、韵达快递等平台
数据，日均处理订单超8万单。平台的实
时订单流如蛛网般延展，最远触达黑龙
江漠河的村级服务站。

这种智能化正在重塑乡村就业形
态。“依托电子商务仓储集散分拨中心，
朝阳村也在积极探索‘党建+电商物流’

模式，已组织返乡大学生、农村劳动力、
留守妇女等到园区开展直播带货、网店
运营、短视频运营等培训20余期。”陈小
平介绍，物流园场地租赁年增收 65万
元，13个村（社区）享受7%的保底分红。

村民骑车5分钟到岗，“赚钱和顾家
两不误”的优势，留住了大量劳动力。

“我现在的月薪 6000元，比在外省打工
时还多 1000多元。”在假发加工区上班
的村民刘丽仙笑着说。像刘丽仙这样转
型为技术工人的村民已有50人，最高月
薪可达 8000元。“物流园里有 300多名
村民就近就业，平均工资达4000元。”杨
柿蕊介绍。

近日，在个旧市平通保安服务有
限公司运营的个旧市人民医院停车
场内，车主完成停车缴费后 2 秒内，
电子发票就被推送到其手机上。这是
电子税务的“支付即开票”功能，极大
方便了车主。

“支付即开票”是数字化电子发票
推广的创新应用场景，依托税务部门免
费的“乐企”平台，实现企业信息系统与
税务系统无缝衔接，支付行为自动触发
系统开票，改变以往需要消费者主动索
票模式，让消费者享受支付费用、开具
发票、下载查看全链条便捷服务，促进
了企业开票合规化。

为促进该服务落细落实，云南省税
务部门以“智慧税务”为着力点，创新打
造线上缴费、自动开票、数据直联服务
模式，打通线上支付与税务开票系统接
口，实现支付即开票“无感化”，切实为
群众生活增添更多便利。该模式在昆明
市与红河哈尼族彝族自治州率先开展
试点工作。

个旧市平通保安服务有限公司财
务负责人黄桔介绍，税务部门组建专
项服务团队，提供系统学习、业务培
训、流程引导等贴心辅导，帮助企业顺
利上线“支付即开票”功能，极大缓解
了开票压力，“数据赋能也让企业有充
足人力资源和时间，投入到停车场的
优化管理和服务中去。”

在昆明市，税务部门结合“支付即
开票”开展智慧停车行业全面电子化
发票服务平台建设和上线工作，形成
一套政企合力的推广模式，助力“昆明
市智慧停车水平提升”交通强国示范
项目实施。

“‘支付即开票’应用场景打破了支
付信息与税务发票系统的数据壁垒，让
停车管理业务流、支付信息流、数电发
票流实现‘三流合一’，为消费者带来即
付即享的新体验，构建起服务提供方与
消费者的数字化服务闭环。”昆明市五
华区税务局华山税务分局分局长范后
斌介绍。

“我们依托自有的智慧停车信息平
台，以‘云智停车’品牌为抓手，在税务
部门帮助下合力推广智慧停车行业数
电发票，既方便了企业管理，也便利了
车主开票。”昆明市智慧停车建设运营
公司财务负责人杨灵芝说。

目前，昆明市主城区已实现 600
万份数电发票开具和 1060余个路段、
116个停车场的数电发票自动开票，并
积极向 10余家停车行业内知名企业
推广。云南省税务部门将进一步探索

“以数治税”实现路径，在全省范围内
推广不同行业领域的“支付即开票”场
景运用。

本报记者饶勇
通讯员李铭峻管雪雯
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夏日炎炎，位于云南香格里拉产
业园区的香格里拉酒业股份有限公司
酒窖里却颇为凉爽。酒窖里整整齐齐
地放着 2000多个橡木桶，空气中弥漫
着酒香。

迪庆藏族自治州纬度低、生态好、
日照充足，具备种植葡萄、酿酒的优势，
迪庆州狠抓高原特色现代农业强链延
链补链，千方百计提高农产品附加值，
促农增收。

“我们积极响应政府的号召，多年
来深入研究酿酒葡萄和青稞两条高原
特色产业链，专门从事葡萄酒、青稞威
士忌、青稞白酒和青稞干酒 4个系列产
品的研发、生产、销售和相关原料基地
培育，建立了酿酒葡萄和青稞从种植、
生产到销售的完整高原特色农业产业
链。”香格里拉酒业股份有限公司副总
经理曹建宏介绍。

香格里拉酒业股份有限公司在
金沙江和澜沧江的河谷流域建立了
10 个子产区，流转葡萄园 1650 亩，
组建 专 业 技术团队 ，指导农户科
学高 效 种 植，辐射带动农户酿酒
葡萄 栽 培 面积近万亩 。葡萄种植
农户每亩实现收入约 4700 元，近 3
年来，公司支付农户土地流转和田
间管理劳务费超过 2000 万元，种植
户不出远门便可获得较稳定可观的
经济收入。而公司酿酒所产生的青
稞酒糟也以低价出售给当地群众，
有效促进了当地生猪和家禽养殖产
业的发展。

德钦县云岭乡斯农村村民阿撑玛
正是葡萄种植的受益者之一。她家种了
16亩葡萄，每年通过葡萄能增收八九万
元。她说：“以前我们种粮食，收入很低。

现在种葡萄，因为有公司兜底，不仅收
入高，风险也低了很多。”

为了葡萄产区的长远发展和种
植户的稳定收益，公司还与相关科研
院所、省内外高校建立技术合作和交
流平台，共建校外实践教学基地，形
成专业共建、课程共担、师资共训、资
源共享、人才共育、校企共赢的局面，

并通过定向培养、定岗实践、定点输
送的方式，形成招录学生、人才培养、
资格认定、精准就业的职业教育闭
环。近 3 年来，公司已培养学生 110
名，吸纳毕业生 15名，培养业务骨干
6名。

德钦县是云南省“一县一业”葡萄
产业特色县，该县5000余户群众通过种

植葡萄年户均增收1.38万元，小葡萄结
出增收“金串串”。云南香格里拉产业园
区负责人说：“我们将继续努力打造高
原特色产业发展和科技兴农样板，助力
德钦县葡萄‘一县一业’的发展，打造高
原特色食品品牌，促进社会、经济、生态
协调发展。”

本报记者彭少杰张帆贡秋次仁

保山市——

电商物流联动 激活发展新动能
本报记者李建国杨艳鹏通讯员杨焱淼秦晴陈平凤

近年来，保山市从积极推进电

商人才培育、直播电商扩面提质、

智慧物流协同发展等方面着力，引

导传统行业“触网”营销，助推咖

啡、茶叶、石斛等农业特色产业提

速提质，带动农户增收，促进县域

经济发展。

本报讯（记者 和茜 通讯员 姚必
峰）近年来，玉龙纳西族自治县紧紧锚
定乡村振兴战略目标，以“产业兴旺”
为核心抓手，通过优化政策体系、强化
招商引资、培育市场主体、建设标准化
基地等系列举措，探索出一条具有地
方特色的现代农业发展新路径，为农
业转型升级、农民持续增收奠定坚实
基础。

立足本地资源禀赋，玉龙县聚焦中
药材、畜牧、特色水果三大主导产业，多
点发力、协同推进，构建起现代农业产
业发展新格局。在中药材产业发展上，
坚持规模化、标准化发展方向，目前全
县中药材种植面积已达 16.55万亩，其
中标准化基地 9.23万亩，年产值超过
11.08亿元。通过统一技术标准、规范生
产流程，玉龙县产业发展科学化水平不
断提升，“丽江木香”成功获评国家地理
标志性产品，品牌影响力持续扩大。

在畜牧业领域，玉龙县依托政策
支持和技术创新，大力推进规模化、标
准化、现代化养殖场建设，实现了高效
生产与生态养殖的有机统一。凭借突
出的产业发展成效，玉龙县已连续 4
年入选中央生猪调出大县。与此同时，
特色畜牧品种培育成果显著，“玉龙中
蜂蜜”入选全国名特优新农产品名录，

“玉龙雪山乌鸡”录入国家畜禽遗传资
源名录。

特色水果产业亮点纷呈。“金沙木
梨”荣获国家生态原产地品牌保护，大
具蓝莓稼沃生态农业产业园、拉市吉余
村车厘子种植基地等重点项目规模不
断扩大。通过创新推行“龙头企业+农
户”的利益联结机制，既推动了产业做
大做强，又实现了农民稳定增收。周边
农户不仅能通过土地流转获得收益，还
能在园区务工学习先进种植技术，有力
促进了乡村宜居宜业建设。

玉龙县探索现代农业发展特色路

玉龙县拉市镇果农采收木梨玉龙县拉市镇果农采收木梨。。 本报通讯员本报通讯员和琪和琪摄摄

迪庆：葡萄“串”起富民增收链

“支付即开票”惠企便民

直播团队在龙陵的果园直播销售农产品。 本报通讯员宋竹节摄

聚焦

本报讯（记者 沈迅 通讯员 唐燕）
近年来，永善县通过金融、政策、科技多
维赋能，打破传统金融服务壁垒，帮助
解决企业的燃眉之急，联合企业攻关高
山笋用小径竹高效培育和绿色加工关
键技术难题。2025年，全县竹产业面积
达 94.09万亩，预计实现综合产值约 6
亿元，受益群众3.5万人。

为破解笋企资金周转压力大、笋
农回款周期长等难题，永善县组建金
融特派团队，深入竹产业企业、基地
调研，采取“无还本续贷”方式，向云
南七彩食品有限公司投放 3000万元
信贷资金，引进自动化生产线，推动
鲜笋加工从手工作坊向智能车间转
型，保障 2025年鲜笋收购价稳定在每
公斤 8.5元。

金融特派员邓铖介绍，2025年，全

县投放信贷资金 6000万元，重点用于
竹产业发展和竹产品深加工，助力竹产
业技术、品种、产品、品牌转型升级，构
建种植、加工、销售全链条产融共生体
系，让金融“活水”精准滴灌到产业的

“神经末梢”。
该县建立党建、龙头企业、集体经

济、合作社、基地、农户多元联动机制，
制定竹产业高质量发展三年行动方案、
竹产业收购加工奖补办法，整合资金
2.3亿元，用于竹产业基地、加工设施、
采笋轨道等建设，建成规模化、标准化

“美丽竹园”6400亩、采笋道路 112公
里，培育竹企业 3家、农民专业合作社
13个、集体经济组织6个。目前，云南七
彩食品有限公司产值超过 1.8亿元，区
域品牌持续发力，成为我省首家竹笋加
工省级龙头企业。

永善县金融赋能竹产业提质增效

德钦葡萄德钦葡萄。。 本报通讯员本报通讯员王家逵王家逵摄摄

在滇池之畔，昆明市晋宁区西点
实验高中正在建设中。作为晋宁区落
实“基础教育扩优提质行动计划”的关
键落子，该项目引进云南西点教育集
团联合打造。学校占地面积 110.7亩，
总建筑面积达 11万平方米，可容纳 42
个高中教学班，以晋宁为核心区域，面
向昆明市招收2100名学生。

在得知项目融资需求后，恒丰银行
曲靖分行及其上级行昆明分行深入调
研，采取“融资+融智”的方式，为该项
目量身定制了7年期限的融资方案，着
力破解民办教育在融资过程中面临的
准入条件高、担保能力不足，期望融资
期限长等融资难题。

该融资方案有效匹配项目投资回
收周期，为云南西点教育集团授信

7500万元固定资产贷款，专项用于晋
宁校区第一期项目建设，首期投放的
2500万元贷款，有效解决了建设期的
关键资金需求。未来，恒丰银行昆明分
行将加大运营期账户体系搭建及师生
群体综合金融服务等长期限、低成本资
金的支持，持续保障项目的顺利建成与
稳定运营。“这不仅是资金支持，更是发
展信心的传递。”云南西点教育集团该
项目负责人说。

该笔业务的落地，为当地“金融+
教育”的合作模式提供了经验借鉴。未
来，恒丰银行昆明分行将紧跟科教兴
国、人才强国战略，不断复制和推广“恒
丰模式”，为教育之花结出累累硕果提
供更加有力的金融保障。

本报通讯员卢雯婷

恒丰银行昆明分行——

“融资+融智”支持民办教育


