
春茶上市让云茶线上交易从3月起
猛增。来自淘宝的数据显示，今年 3月
份，淘宝平台销量最大的茶叶是普洱
茶。云南众多茶企、茶商和茶农们借助
直播电商、社交电商，进一步带动新消
费的升级。

在云南茶叶电商中起步比较早的
书呆子号茶业有限公司成立于2005年，
公司在多个电商平台创建了销售渠道。

3月底，书呆子茶业在勐海自建的无墨
记茶厂举办“2021第一届勐海古树茶开
采节”，吹响了公司春茶预售、销售的号
角，助推春茶在线上销售的火爆。

据介绍，相较于受疫情影响的2020
年春茶季，2021年书呆子茶业的春茶销
售，仅淘宝天猫就增长了 50%左右，整
体呈现一个良好的发展势头。书呆子茶
业总经理赵育怀介绍，新型的直播电

商、社交电商为书呆子茶业这样的传统
普洱茶商家和产品打开了线上销路，但
是品牌的沉淀和发展仍不能滞后，在品
牌打造上进一步升级蜕变，是在传统普
洱茶竞争中开辟新赛道的重要法宝。

利用“互联网+”手段，云南茶产
业的安全追溯体系也在大力推进。在

“普洱茶品质区块链追溯平台”上，去
年 6 月至今已有 2020 年凤凰窝古树

春茶新品以及云南天士力帝泊洱生
物茶集团有限公司、普洱祖祥高山茶
园有限公司等 38家企业 49批次产品
成功实现上链。消费者扫描产品上的
区块链追溯二维码，即可登录查看了
解原料基地、生产过程、仓储、质量检
测、产品销售、金融支持等六大功能
板块，有效助力普洱茶品质提升并赢
得市场信任。

“云茶+互联网”迎来春天

品质优于去年

作为一年里茶叶价格的风向标，春
茶价格历来受市场关注。在勐海县勐宋
乡，三迈村委会南本老寨的王海青一家
迎来了一年里最忙碌的季节。“今年的
降雨量刚刚合适，茶树长势很好，古树
茶的品质也超越去年。去年我家毛茶的
价格是每公斤 1000元，今年略涨，达到

1200元每公斤。“王海青家是当地的茶
叶大户，南本老寨坐落在群山之中，新
修的水泥路穿过村子直达古茶树林，村
民基本上都住上了两层楼房。

王海青家在 2017年成为大益茶业
集团的原料供应商，为从源头保证茶产
品的高品质，普洱茶界的头部龙头企业

大益集团多年来从原料的种植、采收、
初制等前端流程，严格施行超国标规范
化、现代化、标准化管理，王海青一家也
因此受益，在规范化采制方向上不断精
进，提质增效，与大益共赢。

在镇沅彝族哈尼族拉祜族自治县，
茶特中心负责人介绍，由于近年来茶园

管护水平提升，加之今年立春后天气持
续向好，茶叶初制所加工技术与日俱
进，镇沅春茶品质无论在香气还是韵味
方面都优于往年，价格比去年提高了
27%左右，加上全县茶园采摘面积增
加，在第一季度茶叶产量得到了大幅度
提升，茶农增收达30%以上。

产业提质增效

立春过后，陆续有来自全国各地茶
叶爱好者通过旅行团或者自驾游方式，
深入镇沅 8大茶区游玩。镇沅县境内哀
牢山国家级自然保护区的千家寨原始
森林中，有一棵被称为“世界野生茶王
树”的野生古茶树，也是世界上被发现
最古老的野生型古茶树，其周边还生长
着2.8万亩野生茶树群落和5000余亩栽
培型古茶树群落。得天独厚的自然优
势、独特的茶文化景观资源，以及绚丽
多彩的民族茶文化吸引了各方来客。

近年来，镇沅县委、县政府牢牢把
握云南省打造“千亿云茶”的重大机遇，

整合全县茶品牌，明确打响“千家寨爷
号”普洱茶区域公共品牌的目标。依托
普洱茶千家寨野生古茶种质资源库，半
山“云端酒店”“千家寨”主题庄园等3个
平台，抓好品牌和商标、产品的可追溯
体系建设、“千家寨爷号”普洱茶系列标
准、有机茶园转换认证、企业规范化达
标、市场营销6项工程，并发挥八大茶区
(茶山)优势，大力发展以茶兴旅、以旅促
茶、茶旅互补的“茶旅融合”旅游新业态
新模式，以旅兴茶、以茶促旅，拉动经济
发展。

凤庆县峡山茶业有限公司位于凤

庆县勐佑镇新林村。春茶开采，不少茶
农都佩戴上了“准采证”。在公司与当地
茶农合作的机制中有一项“三证准入”
制度，包括登记证、准入证、准采证，对
于不打农药+不施化肥达到 3年以上，
土壤和鲜叶都达到有机茶标准的，公司
予以办理准采证，鲜叶收购价格比市场
价格高了15%左右。

凤庆县产业中心茶叶股负责人李
光云介绍，凤庆为切实做好有机茶园建
设工作，不断探索有机茶园管理模式，
结合实际，对合作社作为经营管理和申
报主体的按照“企业+合作社+茶农”模

式管理，合作社一边与企业对接，以高
于市场价格 10%以上收购茶农有机鲜
叶，确保茶农利益；一边组织茶农严格
按照有机茶园管理的模式和措施进行
管理，通过合作社把二者连接到一起，
各自发挥优势和特长，形成科学有效的
原料供应链，为茶园有机建设起到了积
极的推动作用。截至目前，全县有机茶
园面积超过 27719 亩，转换期茶园
22240亩。

数据显示，以“抓有机”为引领，
2020年，云南全省有机茶产品的有效证
书数全国排名第一。

进村收茶的车辆来来往往，前来
观光的游客络绎不绝……4月初，勐海
县老班章村热闹非凡。

在96号茶农李向荣家三层别墅的
二楼阳台上，前一天晚上才采摘下来并
经过炒制的老班章古树茶鲜叶正躺在
几个大簸箕里享受着“日光浴”。李向荣
家有100亩茶树，春茶上市让他比往日
忙碌了许多。“今年，村里的茶产量大概
在80吨左右，其中古树茶占了一半。与
去年相比，今年的‘老班章’古树茶产量
比去年要好，每公斤价格卖到了1.3万
元至 1.5万元，有的卖到了 2万多元。”
李向荣说。

过去，老班章百姓的日子并不好
过。那时，勐海茶厂在村里设点，卖茶

的时候，他们就用牛、马驮着茶叶去
卖。上世纪 90年代初，这里的茶每公
斤只能卖到 5元至 8元。2002年，老班
章的古树茶开始慢慢火起来。2005
年，从勐混镇到广别老寨、纳达勐水
库、老班章村的路修通了，这时再把
茶叶拉到城里卖，每公斤茶叶从 30元
至 40元慢慢涨到了 80元至 100元。也
就是从那时起，李向荣的腰包渐渐鼓
起来。2006年，他家盖起了石棉瓦房。

2012年，李向荣家盖起了小别墅，
茶生意也越做越大，除了在勐海城里开
店，还和朋友把老班章的古树茶卖到了
上海、山东、广州、深圳等地以及韩国等
国家。

“现在全家年收入达到400多万元。

我这不算啥，村里
比我有钱的人
多着呢，还有年
收 入 上 千 万
的。”李向荣
说。现在村里
和西双版纳石
化集团合作，
开通了电瓶车
旅游观光，从今
年2月底开始，每
天进村的车辆达到
了 600辆（次），茶香
袅袅中，李向荣对未来
的生活充满了信心。

本报记者伍平

时下，广南县18万余亩茶园陆续进
入采摘期。在广南县者兔乡安花茶场，茶
农们三三两两忙着采茶，一派丰收景象。

“今年春茶价格比去年好，我们每天
采茶平均能挣到约200元。”看着漫山遍
野绿油油的春茶，者兔乡木乍村村民陆
兆巾脸上绽开了笑容。茶叶成为陆兆巾
家增收的主要经济来源之一。

者兔乡安花茶厂负责人陆兴恒介
绍：“今年春茶的价格较稳定，每市斤在
8元钱左右，略高于往年，茶农采茶的积
极性很高。自3月初春茶开采以来，我们
收购鲜叶9000多斤，加工干茶叶2000多
斤，目前第一批春茶已上市销售。”

近年来，广南县通过大抓整合，做大
基地、做强龙头、做响品牌，实现了茶产
业规模、质量和效益上的重大突破。目
前，全县茶园面积达 38万亩，今年预计
可采摘 18.2万亩，春茶产量预计可达 74
万公斤，实现销售收入4250万元。

本报记者黄鹏通讯员胡俊

阳春三月，镇雄县罗坎镇大庙村坤
农白茶种植基地，一垄垄茶树吐露出
嫩绿的新芽，放眼望去，漫山的茶树犹
如一片绿色的海洋，让人心旷神怡。茶
农腰挎竹篓，穿梭于茶垄间采摘新茶。

“我们天亮就上山来，一天可以摘个十
来斤，有 200元左右的收入。”村民骆
叶会说，得益于政府引进企业种茶，让
她们这些留守在家的妇女们多了一份
收入。

2016年，罗坎镇依托独特的地理
和气候优势，用活闲置土地和人力资
源，积极引入龙头企业及能人，成立坤
农白茶业种植农民专业合作社，采用

“党支部+合作社+农户”的方式，大力
发展白茶产业。

“目前，基地里每天都有几百名附
近村寨的群众来采茶，平均每天每人有

130元收入。”基地负责人介绍。王先彩
的老伴在基地负责管理，一年有两万多
元收入，自己采茶能挣个七八千元，外
加土地流转的钱，一年有四五万元的收
入。算起自家的收入账，年过六旬的王
先彩难掩喜悦。

目前，罗坎镇白茶基地已由最初的
500亩扩大到现在的 1万余亩，建成加
工厂房 3000平方米，累计带动当地群
众增收2100余万元。今年，已有3000余
亩茶园陆续投产，可加工成品干茶1万
公斤左右，预计实现产值1000余万元。
据介绍，茶园全部丰产后，每年可实现
产值 1.2亿元，可以提供稳定就业岗位
250人，临时就业 3000人以上，直接受
益群众达6000人以上。

本报记者谢毅
通讯员邓琳胡琼刘绍琴

落日余晖中，
思茅区龙潭乡麻
栗坪村的祁志明
赶着羊群回家。
洗洗手，妻子端
上 热 腾 腾 的 饭
菜，入夜后，全家
人坐在沙发上看
看电视，其乐融融。

一家人的日子在烟
火气的弥漫中过得热

气腾腾。
2013年，祁志明家被列为

建档立卡贫困户，全家挤在空心砖
堆砌的小平房里，雨天漏雨、冬天漏风。
双亲年事已高，岳母肢体残疾，无法从
事生产劳作，面对生活的压力，祁志明
夫妇坚强地“苦熬”着。

2017年，祁志明家在农村危房改

造项目中享受到了建房补助 5万元以
及 5万元的 3年贴息贷款，另外，挂包
单位和挂钩责任人给了祁志明物资的
支持和帮助，他家新建了两层楼房，干
净整洁，窗明几净。住房困难解决了，
祁志明把精力投入养殖业，全家享受
到了黑山羊、生猪养殖 1+2产业扶贫
项目 6000元等优惠政策，他还积极到
就业扶贫电子商务培训中学到了满满

“干货”，几年来，大羊生小羊，如今已
有 280头之多，不知不觉，竟成了麻栗
坪村的养羊大户。

“一年毛收入有10万元呢，这几年
我感觉我家的生活一年一个变化，以前
我做梦都不敢想，我家也能过上这么舒
坦的日子。”祁志明笑着说，今后我要多
学技术，科学养殖，带着大伙一起养羊。
对于以后的生活，他信心满满。

本报记者沈浩 通讯员陈奕璞

思茅区龙潭乡——

养羊大户信心足

给家里的 12头牛喂完饲草后，段
开帆又开始忙活起建设新圈舍来。

“卖一头牛的收入就能建盖这个圈，
现在有条件就想着再多养几头，数量
多了就得科学规范养殖。”段开帆边粉
墙边说。

段开帆曾是昌宁县珠街乡从岗社
区从岗小组的建档立卡贫困户，在国
家精准扶贫政策帮扶下，结合自己的
意愿，发展养殖产业。3年来，他积极参
加黄牛养殖培训，发展饲草种植，在养
殖技术提高、经验丰富以后，逐年增加
养殖头数，牛舍也从室内的小圈变成
户外的“露天运动场”，年收入可达四
五万元。这段经历也让段开帆对未来
更有信心：“等圈舍盖好要再买上 3头
母牛，种 2亩菌草，争取每年收入超过
10万元。”

段开帆说的“菌草”，学名巨菌草，
是一种营养丰富的饲草，具有耐干旱、
繁殖快、营养高等特点，同时可以防止
水土流失。2017年以来，珠街乡坚持走

“产业发展生态化、生态发展产业化”
的路子，着眼于解决绿色养殖和生态
破坏之间的矛盾，创新提出“以草养

畜”发展思路，引导群众种草养牛、牛
粪养草，推动可持续、规模化发展，目
前已发展巨菌草 1 万余亩。“我种了
130亩巨菌草基本能够解决牛场 130
头牛的饲草问题。”昌宁县彝家万人山
货黄牛养殖专业合作社理事长郭明红
说，巨菌草只需种植在房前屋后和田
间地头就行，长得快、产量也高，还可
以做成青贮饲料。

这个合作社是珠街乡的“明星牛
场”，合作社采取种养加销售的运作模
式，带动周边30余户农户一起养牛，有
186户社员参与每年分红。合作社主动
找市场找销路，在群众和市场之间搭
起一座桥梁，帮助群众卖出好价钱。目
前，已帮助群众卖出50余头黄牛，增加
收入50余万元。

目前，珠街乡已建成规模化养牛
场 4个，全乡黄牛存栏 8000余头，下一
步将持续巩固“以草养畜”成果，打造
10个畜牧养殖示范基地，努力破解养
殖户散、小、弱的难题，让更多群众牵
着牛儿奔小康。

本报记者杨艳鹏
通讯员吴再忠王宝娣

昌宁县珠街乡——

养殖黄牛促增收

连日来，曲靖市麒麟区珠街街道堡
子村委会的扶贫车间里，弥漫着淡淡的
韭黄香味。扶贫车间门口，数十名妇女
和留守老人正在分拣韭黄，已完成分拣
的韭黄堆成了一座嫩黄色的小山。正在
干活的钱月花身患多种疾病，干不了重
活，村委会干部与韭黄基地负责人安排
她在扶贫车间工作，一天能挣四五十元
补贴家用。

“最近每天都采收韭黄，我们把村
里的老人和留守妇女统一组织到扶贫
车间来工作，每天可吸纳富余劳动力

100余人。分拣中心实行计件制，每公
斤 1.5元至 2元，能帮助解决村内大部
分留守妇女无工可打的问题。”堡子村
党总支书记王红飞介绍。

“这两年我一直在基地务工，一个
月有两三千元工资，一年下来有好几
万元的收入。”长期在韭黄基地里务工
的李大姐说，她每天早上把孙子送到
学校后就来基地工作，既能接送孩子，
又能增加收入，在家门口打工真是太
方便了。
本报记者张雯通讯员朱绍雄段琼会

麒麟区珠街街道——

扶贫车间韭黄香
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聚焦

又到春茶上市时
本报记者段毅

又到了一年春茶采摘和上市旺季，云南茶山生机勃勃，

茶商熙来攘往。在此起彼伏的“春茶头采竞拍”“茶尊开采权

竞买”等热点助推下，业界目光纷纷瞩目云南各大茶区。

“云茶”产业是我省打造世界一流“绿色食品牌”的8个

重点产业之一，经过近年来系列政策的引领推动，全省聚力

打造的“千亿云茶产业”轮廓初现，在2021年春天张力满满。

本报讯（记者 杨建华）近日，云南
云天化股份有限公司（下称“云天化”）
发布 2021年度一季度业绩报告。2021
年一季度云天化实现净利润5.75亿元，
同比增长 4997%。2020年，公司营业总
收入 521.1亿元，实现归母净利润 2.7
亿元，同比增长 79.1%，呈现出业绩强
劲增长的良好态势。

“公司主要原材料采购成本控制
以及费用（尤其是财务费用）的下降，
加之市场回暖的客观因素是公司业
绩发力的主要原因。”云天化相关负
责人表示。

数据显示，云天化从供应、生产到
营销各端都持续显现出成本竞争优势。
在供应端，充分发挥除了供应链资源保
障能力，磷矿自给率约为 80%，合成氨
自给率达 95%；生产端持续推行“长周
期”运行，各主要装置产能得到有效释
放，主要产品能耗、物耗稳中有降，成本
持续降低，仅 2020年主要生产装置就

实现了52个“长周期”，其中，水富云天
化合成氨装置连续运行552天，刷新同
行业同类型装置运行纪录；营销端优化
市场布局的同时，充分把握市场变化节
奏，抓住市场机会，较好地实现了产品
销售。

此外，2020年云天化资产负债率
明显下降，近 5年来公司资产负债率
由 2016 年最高 92.48%降到 83.88%，
2020 年单年降幅就达 5.25%。此外，
2020年云天化财务费用由 2018年最
高 25.36亿元降到 15.84亿元，管理费
用由 2016年最高 19.30亿元降到 14.27
亿元。“公司经营活动产生的现金流充
裕，带息负债规模持续下降。在融资优
惠政策下，通过置换低利率贷款，降低
了综合资金成本；加强预算管理和过
程控制，管理费用下降明显。公司完成
股票增发，引入权益资金 18.68亿元，
资本资产结构持续优化。”云天化相关
负责人表示。

本报讯（通讯员 张艳）近日，中
国邮政储蓄银行云南省分行开展

“4·15 全民国家安全教育日”和“安
全宣传月”宣传教育活动，向公众宣
传总体国家安全观，助推全民安全意
识提升。

该行依托点多面广、贴近基层、
客户广泛的优势，以分支机构网点和
办公楼为宣传阵地，利用网点 LED
屏、宣传折页、官方微信公众号以及
网络媒体等线上线下形式，向社会大

众宣传国家安全法律知识以及金融
知识，提高社会公众对相关风险的识
别和防范能力。在做好对外宣传的同
时，深入开展总体国家安全观学习，
通过组织宪法和国家安全法等法律
法规培训、组织开展案例学习等形式
多样的宣传教育活动，推动干部职工
进一步学习掌握国家安全相关法律
法规知识，夯实全行安全生产工作基
础，切实提高防范和抵御安全风险能
力，提升全行安全管理水平。

邮储银行云南省分行

开展国家安全宣传教育活动

云天化发布一季度业绩报告
呈现业绩强劲增长态势

资讯

勐海县——

古树茶带来好日子

镇雄县——

白茶采摘忙

广南县——

茶农笑声朗

宁洱县温泉村茶园宁洱县温泉村茶园。。 本报通讯员本报通讯员饶雪松饶雪松（（航拍航拍））

勐海县老班章古树茶勐海县老班章古树茶。。

宁洱县太达村茶农收获新茶宁洱县太达村茶农收获新茶。。 本报通讯员本报通讯员陈发坤陈发坤摄摄

见闻


