
疫情之下价格不降反升
泰中促进中心主任刘文丰

2020年新冠肺炎疫情暴发以来，原
本人们预测榴莲价格将有回落，但市场
所呈现的结果是价格不降反升。带壳榴
莲的零售价每颗为 150泰铢至 200泰
铢，与2019年价格相当。

在泰国，中国商家竞相争抢货源，
榴莲加工厂增加了300多个采购商的新
面孔。他们采用线上销售的方式扩大市
场，导致价格被抬高。目前，部分泰国消
费者认为，这一状况是导致泰国市场榴
莲消费价格升高的重要原因。

调查发现，出口到中国的榴莲品
种仅限于金枕头这一品种，而在泰国
经过登记种植的榴莲品种多达 230多
种，分别为：金枕头 41%、青尼 33%、
长柄 5%、甲伦 2%，剩下为其他品
种，如：托曼尼、玲珑、琳榴莲、叶莺、
喜鹊等。就泰国消费者而言，除了被
中国买走的金枕头外，还有机会选择
很多其他的品种。事实证明，泰国国
内榴莲消费市场的问题并不完全受
中国市场影响。

此外，在泰国，金枕头的价格是最
便宜的，长柄榴莲的价格比金枕头高
很多，某些品种由于产量少、市场有需
求，价格甚至达到几千元到几万元泰
铢一个。

总的来说，榴莲是泰国重要的经济
作物，中国是泰国榴莲出口积极增长的
消费市场，为泰国不断创收。希望大家
共同研究、共同推动泰国榴莲产业发展
壮大，惠及泰中两国百姓。

价格一路飙升有原因
中国（昆明）南亚东南亚研究院泰

国研究所所长、研究员余海秋

近年来，中国人对榴莲的喜爱程度
日渐提升。专门销售进口水果的水果店
里，榴莲是镇店之宝。各种烘焙点心中，
榴莲味的是同类型中价格最贵的，也是
最受欢迎的。虽然东南亚很多国家都盛
产榴莲，但绝大多数中国人说起榴莲，
首先想到的就是泰国榴莲。

泰国榴莲种类繁多，但中国人最熟
悉的就是金枕头榴莲，甚至将金枕头榴
莲作为泰国榴莲的代称。这大概是因为
中国消费者在近20年的时间内，接触最
多的就是金枕头榴莲，大多数的中国水
果店都会在广告上写着泰国金枕头榴
莲。以至于中国游客到泰国旅游的时
候，以为金枕头就是榴莲中最美味的，
甚至不想再尝试其他的品种，以免破坏
了印象中最美的味道。

近年来，中国市场上榴莲的供给
越来越多，价格也在一路飙升。一个
普通金枕头榴莲的价格，一般都需要
200 元人民币左右。价格上涨的原因
主要有：第一，对榴莲这种有着特殊

气味的水果，愿意品尝的人数不断增
加，品尝后的回头客也在增加。第二，
从源头开始，榴莲价格不断上涨。虽
然近年来泰国扩大了榴莲种植面积，
但榴莲挂果一般需要 5 至 6 年时间，
市场目前供不应求。第三，榴莲产品
越来越丰富，使鲜果供不应求的状况
更加突出。过去，榴莲鲜果上市时，消
费者可以大快朵颐，但时间很有限。
现在，琳琅满目的榴莲制成品弥补了
受季节所限的缺憾，冻干榴莲、榴莲
片等加工工艺不断改进，使得干果也
能较好地保留风味。

虽然榴莲价格在攀升，而且除了
泰国榴莲，东南亚其他国家的榴莲也
迅速进入中国市场，但泰国榴莲在中
国仍保持进口榴莲第一名的位置。泰
国榴莲如何进一步加强与中国市场
的合作？希望注意几个问题：第一，确
保榴莲的品质。在种植过程中，注重
环保，不能违规使用化肥和各种催产
剂、催熟剂等。第二，确保整个流程符
合国际相关法律规定，如在使用劳工

方面等。当然，中国市场也应该对泰
国榴莲持有正确的消费态度，不盲目
抬高果园收购价格，让榴莲的香甜惠
及你我他。

共商共享中增进合作
中国泰国商会副会长兼秘书长派

吉·维布吞桑

榴莲已经连续两年在中国进口水
果中夺取桂冠，去年中国共进口榴莲
57.5万吨，价值 15亿美元，比上年增加
了78%，泰国榴莲在所有进口榴莲中占
超过90%的市场份额，让中国继续成为
泰国榴莲最大的出口市场。

一个值得关注的话题是，中国连
续多年成为泰国最大的水果出口市
场，但从过去 10年的统计中发现，中
国市场中的泰国水果进口增长率低于
同期其他国家水果的进口增长，并缺
乏稳定性。

在此期间，进口量增长率快于进口
额增长率，表明尽管中国消费者生活富

足，并花费了更多的钱购买外国水果，
但越来越多的泰国水果进入到中国市
场，其单品价值就越低，并没有创造出
更多的产品附加值。

过去，泰国水果仅限于在中国的部
分地区销售，需求有限，不能最大限度
扩大泰国水果的进口量。来自中国其他
水果的竞争激烈，其他国家政府也加大
了市场营销促销活动，导致市场对泰国
水果需求量不稳定。

这些因素使得泰国水果向中国市
场的出口呈现地域上集中的特点，大
部分是通过中国南方进口，尤其以广
东市场为主，其次是长江流域、山东等
市场。

近年来，泰国水果的需求和进口区
域开始变得更加分散，如：途经越南进
入中国凭祥港口的陆运线路变得更受
欢迎。同时，中国内陆经济的发展让四
川和重庆成为了非常值得关注的新兴
市场。

此外，泰国水果出口商现在可以
通过发挥线上交易的作用，更好地了
解中国迅速变化的市场状况和消费行
为。近 3至 4年，泰国出口商和中国在
线销售渠道开展合作，让更多的榴莲
出口到中国。

多年以来，在出口至中国市场的20
多种泰国水果中，榴莲算是中国市场中
主要的泰国水果。但至今还有很多中国
消费者对泰国榴莲知之甚少。一部分原
因是中国幅员辽阔、人口数量庞大，中
国市场实际向国外产品大幅开放的时
间也还不长。有些消费者还区分不了不
同泰国水果的类别，如：榴莲和菠萝蜜
（认为是短刺榴莲）。对于同一类型的水
果，也很少有人能够分别它们究竟是产
于泰国还是其他国家或地区。

但是，在广泛提升市场质量方面，
我们仍然需要做出很多重要的努力，创
建比“金枕头榴莲”更多的泰国品牌。

相比之下，当马来西亚榴莲得以进
入中国市场后，由于加快创建品牌步
伐，并宣传马来西亚榴莲是全球最好的
榴莲，使其市场单价高于泰国榴莲 2至
3倍。

为此，泰方应与中国的销售渠道
开展更多的合作并扩大市场推广活
动，向运输方、销售商、消费者和关联
机构，传授普及泰国水果的筛选、推销
和剥皮方式等知识，让市场保持长期
可持续发展。

例如，可以通过普及知识改变中国
消费者习惯，教会他们食用即将成熟的
榴莲，而无需等到“底部裂开”熟透之后
才食用。由于目前泰国水果到中国的物
流运输比原来有了更加完善的管理，运
输速度也更加快捷，食用即将成熟的榴
莲不仅能增加榴莲的销售量，让原有本
来就喜欢吃榴莲的消费者更多地消费，
也能让不太喜欢太过浓烈榴莲味的消
费者能够接受。

本报记者 蔡梦韩佳咪 编译

泰国榴莲俏销，你怎么看？

泰国榴莲俏销中国市场 本报记者蔡梦韩佳咪摄

随着直播行业及电子商务的蓬勃
发展，珠宝、玉石、翡翠等非标高价商品
互联网直播交易迅速发展。但与此同
时，非标高值商品的线上直播存在着交
易监管难等问题。

针对此，中国（云南）自贸试验区积
极探索包容审慎的事中事后监管模式，
培育壮大新兴产业。

采取“人货场”线上线下集中监管
模式。引导线下商户与平台合作将直
播、交易、货品检测、物流等过程信息留
存平台以供及时调取查看。引导线下商
户建立直播基地，实现直播间、货品仓
储等物理集中，便于日常监管核查；并
采用直播基地入驻要求与诚信记录挂
钩管理模式（即刚起步、规模小、管理有
待规范等投诉纠纷风险较高的线下商
户必须进入直播基地，规模大、管理规
范等成熟、投诉纠纷少的移出直播基
地），以逐步规范商户行为，从而有效解
决直播交易问题核查难、取证难，以及
人员散、追查难、追责难等监管难题。

采取自行整改、定期排查和重点抽查
等多种监管方式，充分体现“包容审慎监
管”。对于非故意、情节较轻的责令自行整
改，对于投诉举报较多的采取线上线下重

点抽查，对于普遍多发的采取定期排查。
引入行业协会，通过培训规范非标

高价商品直播用语，通过评估鉴定，有
效维护买卖双方权益，解决珠宝、玉石
等缺乏行业标准，真假难辨和价值难以
衡量问题。

实践中，该监管模式有效提高了非
标高价直播交易监管效能。

“人货场”集中，便利了监管的开
展。同时，引入行业协会加强自律、情节
较轻的自行整改等包容审慎的事前事
中事后监管，营造了宽松有序的珠宝翡
翠直播市场秩序，促进直播业态逐步完
善规范，促进新业态健康发展。2020
年，自贸试验区德宏片区入驻珠宝直播
平台11家、直播基地10个，登记注册珠
宝玉石翡翠经营市场主体11341户，直
播基地入驻商家 2772 户，注册账号
3208个，从业人员达6万余人。2020年，
各直播平台销售额102亿元。

之后，中国（云南）自贸试验区还将
加强部门联动、压实各方责任，重点加
强对基地、商户和主播人员的规范管
理。创新监管方式，加强培训，提升从业
人员竞争力。

本报记者韩成圆

中国（云南）自贸试验区有啥不一样之二

非标高值商品直播交易
“人货场”监管模式创新

2019年底以来，中国（云南）自贸试验区开展三轮采集评估与修改
完善，先后共收集经验案例线索119项。经过相关审核修改流程，并会
同第三方评估机构进行评估，形成一批改革试点经验，并作为“最佳实
践案例”上报。本期我们来看：非标高值商品直播交易“人货场”监管模
式创新。

本报讯（记者韩成圆）记者从中国
出口信用保险公司云南分公司（下称中
国信保云南分公司）获悉，4月27日，中
国信保云南分公司启动第二届小微客户
服务节。当天，该机构与中国建设银行云
南省分行（下称建行云南省分行）共同发
布了“外贸普惠金融联合行动宣言”，加
强银保合作，精准支持小微外贸企业融
资。该机构还将多方面加强数字化服务，
赋能小微企业，助力稳外贸工作。

根据该行动宣言，中国信保云南
分公司与建行云南省分行将不断扩
大出口信用保险覆盖面，推广保单融
资相关政策，提高小微企业对融资政
策认知度。积极发挥“信保贷”模式优
势，帮助解决小微企业融资难融资贵
问题。“信保贷”模式，即中国信保云

南分公司和建设银行云南省分行运
用“中国（云南）国际贸易单一窗口”
等内外部平台数据，分析小微出口企
业及企业主资信、核定其信用额度
等，为投保短期出口信用保险的企业
提供全流程、线上化的出口信用保险
融资服务。

同时，中国信保云南分公司不断加
强数字赋能服务。该机构将优化相关专
项服务内容，为出口企业提供“千企千
面”顾问式在线服务、便捷的随手查以
及专家辅导等服务。今年内，还力争实
现小微企业客户线上签单率达 90%以
上、90%以上的小微企业客户能通过移
动端互联网使用相关信用风险综合管
理服务的目标，帮助小微外贸企业实现
数字化转型、降本增效。
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本报讯（记者 韩成圆）近日，省
商务研究院、云南大学工商管理与旅
游管理学院在昆明签订战略合作框架
协议。来自中国消费经济学会、山东大
学等高校和研究机构的专家、学者出
席签约仪式。

根据协议，省商务研究院、省国际

贸易学会、云大工商管理与旅游管理
学院将在商务和旅游消费领域加强合
作，共同开展教学实习、学术调研、学
术研讨、决策咨询、旅游消费指标构建
等工作，助力云南商贸高质量发展，为
提升云南国内国际旅游消费品质建言
献策。

省商务研究院、云大工商管理与旅游管理学院签订合作协议

加强商务和旅游消费领域合作

本报讯（记者 伍平 通讯员 张丽
花）近日，由云南省翻译工作者协会日
语分会主办、云南师范大学外国语学院
和湘南日中友好协会协办的第11届彩
云基金日语演讲比赛在云南省图书馆
举行。

作为云南省最高规格的日语类演
讲比赛，来自我省7所高校的14名选手
参加了本次比赛。比赛分为命题演讲和
即兴演讲两个部分，命题演讲题目为

“克服新冠危机”和“语言的力量”，参赛

选手可从中任选一题进行演讲；即兴演
讲为评委会现场出题，今年的题目为

“我和微信”。比赛共产生特等奖 2名、
一等奖 1名、二等奖 1名、三等奖 3名、
四等奖2名以及优秀奖5名。

以云南高校日语专业学生为对象的
彩云基金日语演讲大赛自2009年举办以
来，至今已举办了11届，比赛不仅充分锻
炼和提升了选手们的日语水平，并且促进
了云南各高校间的交流，为云南省日语学
界的交流与发展做出了积极贡献。

云南7所高校选手在昆比拼日语演讲

澜湄OUTLOOK 调研

瞭望

据孟加拉国《金融快报》5 月 8
日报道，孟加拉国正在制订新的海
关规定，以对该国签署的双边、区
域、多边贸易协议下的关税优惠进
行管理。

据报道，孟加拉国政府计划在新财
年（2021-2022）实施新的关税优惠管
理规定。在新规定生效后，进口商在申
请关税优惠时，必须提交货品原产地证

书、证书签发日期等相关证明材料。如
果进口商提交的货品原产地证明材料
不全、未遵守适合的原产地规则程序、
或达不到关税优惠标准，海关官员可以
拒绝给予相关进口货品关税优惠。此
外，进口商必须保留与原产地证明相关
的资料 5年，在海关官员需要时，随时
提供相关资料。

本报记者祖红兵编译

孟加拉国将出台关税优惠管理规定

据尼泊尔《加德满都邮报》5月9
日报道，在尼泊尔调整外商投资最低门
槛两年后，尼泊尔一个政府委员会日前
提出，按照行业实际对外商投资最低门
槛进行调整，以提升该国对外商投资的
吸引力。

据报道，2019年 5月，尼泊尔政府
将外商投资最低门槛从 500万尼泊尔
卢比提高到 5000万卢比。当尼泊尔工

业、商业和供给部近期发布的一份研究
报告显示，所有行业都执行 5000万卢
比的外商投资最低门槛是不现实的。该
部工业司司长吉布拉尔·布索表示，目
前的最低门槛限制了一些外商进入尼
泊尔投资服务业。“我们已经意识到，如
果按照行业实际来设定外商投资最低
门槛，可能会更加符合实际。”

本报记者祖红兵编译

尼泊尔计划调整外资准入最低门槛
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杂志，联合中国（昆明）南亚东南亚研究院、国外智库以及各行业代表，共同就澜湄国家在经济、文化、社会等领域的相关问题进行探讨研究，
策划推出系列专题报道。

对产业发展是好机会
柬埔寨基里隆高乐蜜芒果农业协

会执行会长、柬埔寨PGL有限公司总
经理青·查姆棱

柬埔寨新鲜芒果终于正式进军中
国消费市场了，这对我们芒果产业发展
是极好的机会。5月7日，在柬埔寨芒果
出口中国首发仪式现场，我激动不已。

4月，37家柬埔寨芒果果园和 5家
包装厂获得了中国海关总署的审批，基
里隆高乐蜜芒果农业协会也在其中。我
已经种了 10年芒果，其中大多为“高乐
蜜”品种，这个品种果肉厚、纤维少、味
道香甜，品质很不错。

我曾多次到云南参加南博会，发现
中国有着庞大而广阔的消费市场，让柬
埔寨芒果走上中国消费者餐桌一直是
我的心愿。我也真心希望未来能有中国
企业投资我们的芒果产业，从资金、技
术、设备等方面提供更多支持，共同为
柬埔寨芒果产业发展努力。

对柬减贫有很大帮助
柬埔寨内阁办公厅民间社会组织

联盟论坛计划与项目部主任、柬中关系
发展学会会长谢莫尼勒

近期，我和中国和平发展基金会的
工作人员正忙着筹备柬埔寨芒果种植加
工技术研讨会。会议将邀请中国海关总署
代表、柬埔寨农业部官员、柬中两国农业
专家、柬埔寨各省市芒果加工企业和芒果
协会代表以及果农代表参加。会议将围绕
芒果育苗、种植技术、加工工艺、质检技

术、通关要求等话题展开，目的是在柬交
流中国芒果规范化、标准化、品牌化发展
模式，提升柬埔寨芒果产业发展水平。

柬埔寨优质芒果出口中国，是柬中
自贸协定以及区域全面经济伙伴关系协
定（RCEP）为柬埔寨带来红利的具体体
现，我相信柬埔寨其他如胡椒、火龙果等
优质农产品出口中国的进度也将继续加
快。新冠肺炎疫情之下，这将进一步提振
柬埔寨农业发展信心，极大推动柬中农

业领域的互利合作，我非常希望双方的
合作为果农带来实实在在的利益，这样
的减贫工作才能更快更有效。

为市场提供多样化选择
上海万果联实业发展有限公司负

责人朱勇立

目前，柬埔寨每年可面向中国出口
50万吨新鲜芒果，而中国是全球芒果第

二大生产国。柬埔寨芒果能与绝大多数
中国产芒果形成错季上市，填补国内芒
果市场“空白期”，可以让中国消费者一
年四季都能吃到新鲜芒果。尽管柬埔寨
芒果可能与海南岛南部产区芒果的上
市时间存在一定重合，但该产区芒果品
种多为“贵妃芒”，其果香浓郁、色泽明
艳、果形小巧、果子成熟度高、口感香
甜，与柬埔寨芒果风味各异，它们将为
市场提供多样化选择。

推动云果提质增效
云果产业大脑运营负责人王一茳

云南芒果种植面积、产量均居全国
前三，但全省芒果产业的生产经营方式
仍有很大的提升空间。短期来看，柬埔
寨芒果进入中国市场，将对全省芒果产
业造成一定程度的冲击。但我们欢迎来
自国际优质产区的水果产品进入国内
市场，这样的交流互鉴将推动云南水果
行业快速提质增效；尽快建立品牌形
象、销售渠道、消费者信任度；快速反哺
精细管理种植、质量安全追溯，让产业
得到可持续高质量发展。

一方面，云果产业大脑将打好农业
产业数字新基建的坚实基础，充分发挥
水果产业互联网的服务功能，为双边、
多边水果贸易交流提供平台载体与功
能应用；另一方面，将继续深入水果生
产每一个节点，以数字化升级的落地实
践为原则，为种子种苗、种植培育、生产
加工、贸易物流、商品交易等各环节持
续赋能，提升自身产业发展水平与产品
竞争力，助力云果出滇。

本报记者李吒沈燕姚程程 编译

味道香甜的柬埔寨芒果 供图

柬埔寨芒果来了，你怎么想？
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